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INNOVAR O MORIR

LA TECNOLOGIA, CLAVE EN EL MUNDO DEL VINO




BUSCAR SOLUCIONES =

PERO BASADAS EN NUESTRAS POSIBILIDADES

e CASI SIEMPRE LO BARATO ES CARO.

e LATECNOLOGIA DEBE DE AYUDARNOS, NUNCA
ENTORPECERNOS.

e NO MATAR PAJAROS A CANONAZOS.

* NO APLICAR TECNOLOGIA EN TODOS LOS PROCESOS LO
PAGAREMOS A FUTURQO, SI NO LO ESTAMOS PAGANDO YA.

e NO HAY TECNOLOGIA CARA SINO INFRAUTILIZADA.

PARA QUE QUIERO UN MAC SI NADIE SABER USARLO
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IWINE 4.0 [

SE ADAPTA A TUS NECESIDADES

e DESARROLLADA BASADA EN LAS NECESIDADES DE LOS
CLIENTES.

e OFRECE EXCLUSIVAMENTE LO QUE NECESITAS.

* PAGAS POR LO QUE USAS.

¢ DISPONIBLE PARA IOS, ANDROID Y WEB EN TABLET Y MOBILE.

e ACTUALIZADA DESDE UN UNICO GESTOR DOCUMENTAL.

e HACE EXCLUSIVAMENTE LO QUE TIENE QUE HACER.

Y NO COMPITE CONTRA EL EXCEL
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IWINE 4.0

SITUACION HABITUAL BASICA

e CLIENTE SOLICITA INFORMACION
DE LA BODEGA.

el PERSONAL CONTACTA CONEL Y
COMIENZA LA BUSQUEDA DEL
MATERIAL NECESARIO.

*PERO NO SABEMOS QUIEN LO
TIENE...

e AL FINAL LO ENCONTRAMOS...

SE ENVIA UN ZIP DE 50 MEGAS.

¢ ANOTAMOS EL CONTACTO EN UN
EXCEL, LUEGO EN EL CRM (SI EXISTE)
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IWINE 4.0

ASIi LO SOLUCIONA IWINE

¢ CLIENTE SOLICITA INFORMACION
DE LA BODEGA.

*EL PERSONAL CONTACTA CON ELY
LE ENVIA TODA LA INFORMACION A
TRAVES DE LA PLATAFORMA IWINE
4.0.

e LA PLATAFORMA DISPONE DE LAS
ULTIMAS VERSIONES.

*SI NO ES ASI SE MODIFICA'Y EL
CLIENTE SE BAJARA ESA VERSION
ULTIMA.

*SE INTEGRA DIRECTAMENTE EN EL
MEJOR SISTEMA DEL MERCADO...

<@

7~ N\
J’ I @/)

salesforce

iWine




N

MUCHAS GRACIAS

JAVIER GURRIA - JIG.ES
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