
Cómo vender online en China y 
oportunidades de negocio internacional
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1. Introducción: 2 estrategias de venta

• Mercado B2B: venta mayorista internacional   
(Alibaba.com) y en el mercado chino 

(1688.com)

• Mercado B2C: venta online a través de    
marketplaces (Tmall, Taobao, JD, Yihaodian) 

o venta directa a distribuidor online (JD 
Yihaodian)
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1. Introducción: Tipología de marketplaces en Alibaba

China Internacional

Minorista  B2C  C2C 

Taobao.com

T-mall.com
( Empr.China)

Juhuasuan ( Empr.China)

Hai Taobao
( Empr.Global)

T-mall Global 
( Empr.Global)

Aliexpress
( Consumidores Global )  

Mayorista  B2B 1688.Com  ( VentaChina) Alibaba.com ( Venta. Glb) 



Estrategia B2C
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1. Principales datos de interés

1.1  Mercado Ecommerce en China: Compradores online    

Número de Compradores Online en China desde 2011-2016  (en cientos de millones) 

En la actualidad hay más de 400 millones de compradores online en el mercado chino, 
frente a los 330 del mercado europeo y los 15 millones en España. 

Fuente: Iresearch
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1. Principales datos de interés

1.1  Mercado Ecommerce en China    

Fuente: Boston Consulting Group
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1. Principales datos de interés

1.1  Mercado Ecommerce en China    

Fuente: Alibaba Defined 
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1. Principales datos de interés

1.1  Mercado Ecommerce en China: Cuota online vs offline    

Fuente: Alibaba Defined 
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1. Principales datos de interés

1.1  Mercado Ecommerce en China: gran mercado para los 
productos internacionales    
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1. Principales datos de interés

1.2  Cuota de marketplaces en China （Mercado B2C Q3 , 2015 )   

1. Tmall        54%
2. JD            23,23%
3. VIP            3,3%
4. Suning       3,2%
5. Gomei        1,6%
6. DangDang  1,0%
7. Yihaodian   1%
8. Amazon      1%
9. Jumei          0,5%
10. Yixun           0,3%
11. Otras           10,9%
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Principales Marketplaces

Tmall

El mercado online B2C en China está dominado por Tmall, un gran marketplace con nada menos que 307 millones de 
compradores y la presencia de 140.000 marcas, es decir, un 55% de la cuota de mercado del gigante asiático, con un total 
de más de 15.500 millones de pedidos procesados



12

Principales marketplaces

Tmall Global 
Lanzado en 2014, Tmall Global es una plataforma de ecommerce transfronterizo que permite a las marcas y los minoristas 
internacionales sin operaciones físicas en China vender productos directamente a los consumidores chinos. 

En el año 2015, Tmall Global han 
tenido más de 5400 marcas que viene 
más que 32 paises . Y este año , 
descubrío un modelo nuevo que es 
abrir los pabellones de cada país 
incluido pabellón España .
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Principales Marketplaces

JD  Modelo Amazon 

The largest retailer in China,  the largest online
direct sales company in China  
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3. El Sector de Vino Tmall

Palabra Clave :  Vino Importado

Palabras Clave : Vino Importada

Referencias totales : 13288

Marcas : 

Hot key words : Francia , Tinto, Caja, Regaro, Lafite, 
España, Italia, Australia

Categoria :Tinto, Champan, Blanca, Ice, Rosado

Origen

Tamaño
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3. Ejemplos en Tmall

Filtro Según Ventas ( Mayor – Menor )  

Precio:  139 RMB/ 6 botellas 

Ventas : 16.000 / mes 
Comentario : 12.000/ mes  
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3. Ejemplos en Tmall

Filtro Según de las tiendas ( Venta Mayor – Menor )   
Un specialty store en China, que tiene multimarcas

Precio : 139 RMB/ 6 botellas
Venta : 16.000 pedidos 
Comentario : 12.000

Flagship Store : Francia Witterberg bodega

Precio : 49,9 RMB/ 1 botella
Venta : 9128pedidos 
Comentario : 5003
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3. Ejemplos en JD

Marcas 

Origen 

Precio 

Filtro avanzado : Caracteristicas, tipo , uvas, otras 

37.000  Referencias
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3. Ejemplos en JD

Filtro según Ventas ( Mayor – Menor )  

Precio : 258 RMB/ 2 botellas 
Tienda :  JD 
Comentarios : 2613 
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3. Ejemplos en JD

Precio :168RMB/ 6 botellas 
Tienda :  JD 
Comentarios : 3729

El pago :  Pago cuando producto llega
Pago con el movil ( Barcode ) 
Pago con la tarjeta (JD Pago ) 
Prestamo ( JD Debit ) 
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3. Ejemplos en Yihaodian 

Marcas 

Hot Key words: Francias, Tinto, Caja, Regalos, 
Coleccion 

Origen

Tipo del Vino

Tipo del Tapón

Filtro Avanzados

Referencia totales : 12.374  
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3. Ejemplos en Yihaodian 

El modelo de YIHAODIAN es igual que JD, compra 
directa y markeptlace. 
Specialty store 
Flaship Store
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Ejemplos de tienda en Tmall

Comentarios:734

El precio: 158.8 RMB

Ventas:116 al mes
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Ejemplo de tienda en JD 

El precio: 126 RMB

Comentarios:1091
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Ejemplo de tienda en Yihaodian

El precio: 110 RMB



Estrategia B2B
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Alibaba.com

No. 1 Trafico
en el ranking Alexa* Website B2B más 

visitado

p “Top World Class Brand”
p Reported by 400+ worldwide famous 

media, including CNN, News Weekly, etc.
p “Best of the Web” by Forbes magazine.

p #1 website in Ecommerce category 
p #1 website in International Business 

and Trade category
p #1 website in Exports & Imports 

category

p 100 million registered members in more 
than 190 countries

p 39 industry categories and over 5,900 
product categories

p Millions of product listings

Lider Mundial de clases de marcas

Top Media 
Reconocimiento

*Alexa is a web information company built on the principle that timely and relevant information is essential to a vital web experience. 
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Alibaba.com

Hasta Junio de 2015, hay más de 100 millones de 
usuarios en alibaba.com

En los países europeos , norte de America y sur de 
America , el registro de en alibaba.com han aumentado

45% anual . 
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Datos del sector Vinícola en Alibaba

• Mas de 35.150 COMPRADORES DE VINO. 

• Mas de 14.250 VENDEDORES DE VINO.

• Oportunidad: Hay casi 2,5 COMPRADORES POR CADA VENDEDOR.

• Más de 114.000 CONSULTAS SOBRE VINO/DÍA.

• De todas las peticiones de COTIZACIÓN, el 0,12% SON DE VINOS.

Fuente: data.alibaba.com
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Datos del sector vinícola en Alibaba.com

PALABRA CLAVE: WINE

Italia 1.227 vendedores
España 1.176 vendedores
China 998 vendedores
Japón 830 vendedores

Francia 759 vendedores
EEUU 304 vendedores

Tailandia 267 vendedores 
Portugal 237 vendedores
Grecia 221  vendedores

Alemania 214 vendedores
Reino Unido 209 vendedores

RANKING PAISES CON MAYOR VOLUMEN DE VENDEDORES

alibaba.com

14.250 
vendedores

Vs

35.150 
compradores
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Datos del sector Vinícola en Alibaba.com

NORTEAMÉRICA
25,31% compradores
8.896 compradores

EUROPA
33,44% compradores
11.754 compradores

SUDAMÉRICA
5,07% compradores
1.782 compradores

ÁFRICA
6,02% compradores
2.116 compradores

ASIA
17,71% compradores
6.225 compradores

OCEANÍA
6,07% compradores
2.134 compradores

ORIENTE MEDIO
6,32% compradores
2.221 compradores
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¿Por qué convertirse en                            ?

GOLD SUPPLIER: Es la opción de suscripción de pago para alibaba.com. Está opción de pago 

genera una mayor visibilidad dentro del marketplace y da una serie de privilegios que no 

tiene la opción gratuita multiplicando el número de cotizaciones dentro de el marketplace. 

Aquí van unas cuantas razones:

• El 77% de los compradores envían peticiones de cotización a vendedores no Chinos.

• El 90% de los compradores solo ven a los vendedores que están en la primera página.

• El 82% de los peticiones de cotización sobre productos listados en posición 1 y 2 de la 

primera página (parecido a Google)

• Los “showcase product” tienen 100 veces más clics que los producto en formato normal.

• Los vendedores tienen 6 veces más probabilidad de cerrar una oferta a través de RFQ.
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¿Qué ventajas da ser                                 ?

En la modalidad con mayor visibilidad (5.999$/año) puedo:

Prioridad en Ranking. Máxima (Primera posición)
Número de referencias catálogo. Ilimitada
Número de Product Showcase. 25
Posibilidad de mandar directamente oferta a compradores. Si
Posibilidad de contestar a RFQ´s Si
Icono de vendedor verificado (Auditoria más confianza) Si
Posibilidad de personalizar el perfil de vendedor. Si
Servicio de atención al cliente personalizado. Si
Capacidad de almacenaje de fotos. Máxima – 5GB
Número de subcuentas. 5
Biz Trends | Herramienta analítica – Datos de tu actividad Si
Biz Trends | Herramienta analítica – Datos de tu sector Si
Consultor especializado para posicionamiento. Si
API para integrar catálogo. Si
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Opciones de Gold Supplier

$5999/Year $2999/Year $1399/Year
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Comparativa de costes online / offline

Feria Internacional Miembro Gold Supplier 

Coste

Vuelos: $1000
Gastos (hotel restaurantes) :$80/Night 

Alquiler stand: $3000 / $10.000
Otros costes (desplazamientos). $2000

Entre 1.399 y 5.999 $ año

Tiempo 3-7 días / años
8 horas al día

365 días / año
24 horas / día

Compradores
potenciales 200.000 visitantes 100,000,000 compradores registrados

Alcance Un pais o región, generalmente Más de 190 países

Forma de contacto Cara a cara Email, Fax, Tel, Chat online
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Ejemplo de tienda en Alibaba.com



Con la palabra clave : Rioja wine 
Hay 466 referencias ,y hay 288 referencias viene de 
españa 

Hay 154 suppliers en total 
Hay 38 suppliers de españa 

Ejemplo de búsquedas en Alibaba.com



Con la palabra clave : Rioja wine 
Gold Supplier Total : 22 
Gold Supplier en españa : 8 

Ejemplo de búsquedas en Alibaba.com







• Plataforma líder en el 
B2B chino

• Más 12 millones de 
empresas registradas  
que cubren más de 49 
categorías principales 
y 1709 subcategorías

El marketplace B2B doméstico: 1688.com
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Ejemplo de tienda en 1688.com

El precio: 2-17 botellas  235RMB
18-35 botellas  230 RMB

Más de 36 botellas 225 RMB



www.amvos.com
C/ Pedro Teixeira, 7, 1ª Izda

28020 (Madrid)

Fernando Aparicio
Email: fernando.aparicio@amvos.com

Twitter: @favaras
Tel: 670.973.390

Gracias por su atención 


